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Die apt Hiller Gruppe gehört in der Aluminiumbranche
zu den Marktführern in West-Europa und hat ihre Kern-
kompetenzen in der Herstellung, Oberflächenver edelung
und mechanischen Weiterbearbeitung von Aluminium-
profilen. Die Gruppe besteht aus 5 Unternehmen in
Deutschland, Benelux und Tschechien mit insgesamt ca.
810 Mitarbeitern und erzielt einen Umsatz von ca.
270 Mio. Euro. Unsere anspruchsvollen Profil-Lösungen
aus Aluminium finden Anwendung u. a. in den Bereichen
Bau, Automotive, Maschinenbau und Elektronik.
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Im Rahmen unserer Weiterentwicklung suchen wir ab sofort für unseren Hauptstandort
Monheim einen (w/m)

Essential parts. Essential partners.
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Stellenangebote

www.apthiller.com

Wenn Sie Ihre Leistungsfähigkeit in einem erfolgreichen und zielorientierten 
Unternehmen, dessen Kultur u. a. geprägt ist von Begeisterung, Verantwortung
und Partnerschaft, unter Beweis stellen wollen, senden Sie bitte Ihre aussage-
fähigen Bewerbungsunterlagen an:

apt Hiller GmbH
Frau Elena Alvanos-Flad · Personalleiterin
Tel. 02173/962-317 · Fax /962-197 
Daimlerstr. 10 · 40789 Monheim am Rhein
E-Mail: elena.alvanos-flad@apthiller.com

HILLER GMBH
ALU-PROFIL-TECHNIK

®

Insertionskosten + 75,- Promot Handlinggebühr

Das Ziel Ihrer Kundengewinnung und -betreuung vor Ort ist der weitere Ausbau unseres
Marktanteils im Gebiet Deutschland-West, -Mitte und -Süd. Zu Ihren Aufgaben gehören u.a.: <-- Vorschlag

“.../ Verstärkung
unseres Ver-
triebsteams...”
rausgenommen

• Pflege des bereits vorhandenen Kunden-
stammes sowie Gewinnung neuer Kunden

• Vermittlung von Verkaufsgeschäften bis zur
Abschlussreife

• Produktberatung und -entwicklung

• Mitwirkung bei der Erstellung des 
jährlichen Vertriebsbudgets

• Analyse des Marktraumes und Identifikation
potenzieller Neukunden

Unterstützt werden Sie von unseren versierten Innendienstmitarbeitern. Wir wenden uns an
vertriebsorientierte, zielstrebige Personen mit einer ausgeprägten Kundenorientierung bzw.
Servicementalität und nachgewiesenen, erfolgreichen Vertriebserfahrungen. Als versierter
Kaufmann mit technischem Hintergrund oder Techniker/Ingenieur mit BWL-Kenntnissen
überzeugen Sie unsere Kunden mit guten Fachkenntnissen, Verhandlungsgeschick, starker
Überzeugungskraft und hervorragenden kommunikativen Fähigkeiten. Ihr Denken und Handeln
ist unternehmerisch und kostenbewusst. Sie verfügen über sichere Anwenderkenntnisse der 

                                MS-Office-Software.




